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Gestcom v9 — Gestion des objectifs de vente



Principe général

Cette fonctionnalité permet de définir des objectifs de vente par catégorie de client
(ou client) et catégorie d’articles (ou articles précis) sur une période donnée.

Ces objectifs de vente sont simplement indicatifs et ne sont pas exploitables

directement en consultation des statistiques de Vinistoria ou FlowOne, cependant il

est possible de les exploiter pour une comparaison avec les ventes réelles a l'aide :
- D’états paramétrables dans le logiciel
- De tableaux Excel avec lecture directe des données du logiciel
- De tableaux MyReport

Les objectifs peuvent étre définis en CA et/ou en quantité en gestion des ventes
et/ou en gestion des achats.

Paramétrages nécessaires

Dans la fiche société, il faut activer la gestion des objectifs de vente et/ou d’achat :

ED Paramétrage de la société en cours

Achat

Identification | Identification Viti / Negoce |

Saisie Cash

Paramétres |

Afficheur / Mode caisse | Saisie portable | Portable Tounée | Stock | Utilitai
Commands 1| Cammande 2 | Saisie sur Op. / Reliquat / Eclatement | Expédition / iviaison | Facturation | Acomptes / Reglements | Relance | Droits et Taxes | Tarts | Toumée | Gamma | Depéts Méle/FlIIel Qualication Client / Dbjectfs I

(E=SEcE =5
Libellé Atticle |  Message | Impression | Memopied de page |  Paraméties Import / Export | ODBC
Carte de fidélité Archivage Primeur VisioProd
face XL Pos | E 7 Logisti / Relance / F ion | Assortiment | Télévente | Prix Revient/Hets

r~ Qualification Client

rF é de la périnds

Mbre de période :

P &l des tranchy

A C

( Marge ds linaison

[

Délai de paiment

&

Gestion des abisctfs dachats

Il faut quitter le logiciel et le relancer pour activer la gestion des objectifs.
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Saisie / Consultation des objectifs
A partir de la fiche client/fournisseur

Sur le fiche client, dans I'onglet « Statistiques » il est possible d’accéder a la
consultation ou gestion des objectifs de vente :

€D Gestion des Clients = ==
N° Cliert | 14| Cade :[300312 | Rais. Soc. | | | «| | ™
| Adresze (1] | |
| Adresze (2] | |
Civiits [MR_ [§ Morsieur TP #ville | | | |
Téléphone | | Fax| | Portable |—| [ Mazquer dans les listes

Codes] Clitéles] Tali[ication] Facturation] Comptabilité] Livraison ] Identilication] Divelsl Statistiques l}ocuments Marchés Histolique] Trai4 | *

DalsEniiée [13/06/1333 | CAN | 2646) CANAMNewssu[ 0] @ Sl et
Date Der. Modf. [19/06/2012 | CANA | ql CaNavar [ 0] Tauxdwai
Date Der. commande [28/02/2012 | CAN2| ol ObjectfCa [ ]

Qualification Client Ancienne Qualification

E Objectifs de vente J
@ Dupliquer im Supprimer

@ LCréer

ﬁ/\ En Liste @ Imprimer

A partir du menu

g Vinistoria 50 - VERSION DEMO - 5 - - -

Dossier Edition|| Fichier JAchats Ventes Stocks Comptabilité Statistigues Fendtre Paramétres Outis  Aide

7 o WP OE @

Fournisseur
Correspondant
Prospect

Tarif
Référencement
Emballage
Représentant
Prix de Revient
E-Mailing

Carte de Fidélté
Marché

501

L3
L3
b
b
b
b
b
b
b
3
3
3
L3
L3
L3

Paramétrage des régles (Clients)

Import des régles (Clients)

Noter qu'’il est possible d’importer les régles d’objectifs selon le modéle d’'import des
tarifs personnalisés avec un type de ligne 16 (voir plus loin).
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Fenétre de gestion des objectifs

Cette fenétre se présente comme une fenétre de paramétrage de tarifs
personnalisés ou de regles de commissionnement avec une partie sélection et une
liste de regles accessibles.

Gestion des régles sur les objectifs de vente = =

Sélection standard  Dbiectis | Frioriés |

ype Code secondair| D nation secondaire Qté Montant | Code Date déhut Date fin  *
Aticle > | 520613 = O ERES CHAT LUC RGE 75CL 0,75 500 10000 01/01/2M6 [+ |31/12/2016 (=

Fanille aricle | 003 300000 01/01/2016 31/12/2016

<

@ Lréer miuwnmer

v

e[| 7 ] @ g

Les lignes d’objectifs saisies ici sont les suivantes :

- Clients de la catégorie « CHR » pour la famille article « Divers » sur 'année
2016, I'objectif est un chiffre d’affaire de 300 000 €.

- Client M. JOLIVET, article numéro 520619 sur I'année 2016 I'objectif de vente
est de 500 unités et 10000 €.

Il est conseillé de gérer des objectifs le plus simple possible, c’est-a-dire avec un
nombre de types de critéres limité afin de rendre lisibles et exploitables ces objectifs
dans des tableaux de comparaison avec les ventes réalisées.

Par exemple, on se limitera a définir des objectifs par catégorie client et famille
d’article sur I'année en cours.

On évitera de mixer des objectifs par catégorie client et critére 1 de la fiche client afin
d’éviter les chevauchements éventuels de ces critéres.

Import des objectifs

Ci-dessous un exemple de rubriques nécessaires pour I'import d’objectifs de
vente (noter la rubrique TFPLINETYPE=16 obligatoire dans ce contexte) :

16 2 Noclient No Client 2 = Famille Code famille
3 =N° Article N° Article

Date début Date fin
Code Famille application application Quantité Objectif Valeur CA Objectif
N° Article

[N
[EEY
o
o
o
o

Une matrice modéle d'import existe pour vous aider a réaliser cette opération.
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Exemple d’utilisation des objectifs

Ci-dessous un exemple construit avec MyReport permettant de confronter les ventes
réalisées avec les objectifs prévus :

L I Objectif ? plect Sct?i % olReEll. %
Client Désignation 1 Désignation 2 Format | CA Deb. N | 75cl Deb. ) . Réal. Equiv. Réal.
Deb.N [ CA Equiv. |f
N S b | cA 75¢l HL
ALOXE CORTON ler Cru 075L | 350000€| 12000 090| %00 1500 11|2333%| 8.00% | 8.00%
'QIUE%FEAC GLIEREE 033L 0.00€ 000| 000 0.00% |  0.00%]| 0.00%
QILIJE%FI{EAC S ANEAIS 033L 0.00€ 000| 000 0.00%| 0.00%]| 0.00%
’B\ILIJE%FEAC EERE 0,33 L 0.00 € 0.00| 0.00 0.00% | 0.00% | 0.00%
BEAUNE ROUGE ;éer:ig:‘é;.'.es 0,75L | 2500.00€ 0.00 0.00 0.00% 0.00% | 0.00%
COTES DAUVERGNE | .\ so priviege | 0,75 L 0.00 € 0.00| 0.00 0.00% | 0.00%]| 0.00%
AUVIN | BLANC
DE COTES DE chateau de
FRANCE | PROVENGE . 0,75 L 0.00 € 0.00| 0.00 0.00% | 0.00% | 0.00%
0,375 L 0.00 € 0.00| 0.00 0.00% | 0.00% | 0.00%
Chateau PATRIS Zg: deg’r‘l':'on 0,75 L 0.00 € 0.00| 0.00 0.00% | 0.00% | 0.00%
15L 0.00 € 0.00| 0.00 0.00% | 0.00% | 0.00%
EAU DE VIE FRAMBOISE | 0,35L 0.00 € 0.00| 0.00 0.00% | 0.00% | 0.00%
MEURSAULT BLANC }Ce[‘g‘r’nes.. 1,5L 300.00 € 20.00 0.15 | 1500.00 € 120| 1| 20.00% | 16.67% | 16.67%
SAINT AUBIN BLANC ;Zrmcnw,,"E" 0,75 L 0.00 € 0.00 0.00 0.00% 0.00% | 0.00%
Total AU VIN DE FRANCE 6300.00€| 140.00€| 1.05€| '°°%%| 1620| 12|38.18% | 8.64% | 8.64%
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