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Introduction 
 
On distingue plusieurs niveaux dans la définition des tarifs : 
 
� Tarifs ‘de base’ 
Flo’W One permet de gérer des TARIFS de vente : jusqu’à 999 prix de vente 
différents pour un même article.  
Ces Tarifs se gèrent entre eux de façon simple : la transaction ‘Tarification article’ 
permet de calculer sur des parties du fichier articles des tarifs par rapport à d’autres, 
ou de les modifier manuellement de façon rapide.  
Un client ou un fournisseur est, à priori, raccordé à un de ces codes tarifs : on lui 
vend ou on lui achète au prix prévu dans ce tarif n° x, mais, commande par 
commande, il est possible en début de commande ou après coup, de modifier ce tarif 
pour que s’appliquent à la commande d’autres prix, issus d’un autre tarif : le client a 
un tarif pour les livraisons qu’on lui fait ; si, exceptionnellement, il vient chercher sa 
marchandise, on peut lui vendre à un tarif ‘pris sur place’. 
� Un niveau encore supplémentaire  est de mettre dans la fiche client un taux de 
remise par rapport à un tarif : on vendra à ce client au tarif n°1 moins x% de remise. 
� Tarifs personnalisés : 
Si tout cela ne suffit pas, il est encore possible d’aller plus loin : des tarifs 
personnalisés permettent, pour des couples articles / clients, de programmer des 
règles qui remplaceront ou complèteront les prix issus des tarifs. Exemple : 
application du tarif 3 sauf pour un client de la catégorie JAR, à qui on appliquera sur 
les articles de la famille des HAIES, une remise de 15% par rapport au tarif ‘normal’, 
et ceci pendant un intervalle de dates seulement 
� Enfin, une option permet d’obtenir des prix de vente par l’application de 
‘composants’ qui, par l’intermédiaire d’une formule, vont faire le prix. Exemple : le 
prix sera la somme d’un prix de graine plus d’un prix de production lié à la date de 
production plus un coût de transport lié à la zone d’expédition du client. Cette formule 
contiendra, ou non, un code tarif.  
 



 

 
3 

Paramétrages de base 
 
Gestion des arrondis 
La gestion des arrondis est à définir dans le menu « Paramètres » afin de déterminer 
le nombre de décimales maximum gérés au niveau des prix des articles. 
 

 
 
Sur l’exemple ci-dessus, les prix unitaires seront tous exprimés avec 3 décimales. 
Il est possible de définir des règles d’arrondis différentes en fonction de la valeur du 
prix unitaire. 
Par exemple, trois décimales jusqu’à un prix de 20 € puis deux décimales ensuite. 

 
 
Une zone de test en haut de la fenêtre permet de réaliser des essais d’arrondi. Il 
suffit de saisir une valeur dans la zone « Test d’arrondi » puis de cliquer sur le 
bouton « Test » pour obtenir le résultat. 
 
Gestion des devises 
 
Les tarifs peuvent être exprimés en devise étrangère et pour cela il faut aller créer 
les devises nécessaires dans le menu « Paramètres ». 

 
 
Le taux de change doit être spécifié par rapport à la devise Euro en indiquant le 
nombre d’unités de la devise créée pour 1 Euro. 
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���� Tarifs (de base) 
 
L’accès au paramétrage des tarifs se fait par le menu « Fichiers  », option « Tarif  » 
puis « Gestion des tarifs  ». 
 
Le « N° du tarif » est renseigné automatiquement, e t n’est pas accessible. 
 

Le tarif 1 est obligatoirement le « tarif de base HT » dans l’onglet 
« tarifs/divers » de la fiche article. 
Il est créé automatiquement. 
Le 1er tarif auquel vous accédez est donc le tarif n° 2 

 
Les autres tarifs seront créés à la suite, en remplissant les rubriques selon les choix. 

 
 
 
Remarque  : les tarifs de vente et d’achats sont définis au même endroit. La 
désignation du tarif permettra de reconnaître un tarif de vente par rapport à un tarif 
d’achat. 
 
Le tarif est HT ou TTC.  Bien entendu, dans les 2 cas nous aurons un calcul avec ou 
sans TVA.  
Mais en cochant TTC, le tarif et les montants seront présentés (sur les opérations et 
documents commerciaux) TVA incluse. C’est donc la forme que nous devrons choisir 
pour les tarifs destinés aux clients « particuliers » (non professionnels). De plus, le 
tarif sera saisi en TTC, la valeur HT étant déduite par déduction de la TVA. 
 
La devise  est, à priori, la devise courante de la société mais il est possible de définir 
des tarifs selon les devises définies auparavant. 
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Le Tarif de remplacement  est le tarif par défaut. C’est le tarif qui sera appliqué si le 
tarif concerné n’est pas renseigné sur l’article. 
Le tarif peut n’être valable qu’entre deux dates. En dehors de ces dates, ou bien si 
un article n’a pas de prix dans ce tarif, un tarif de remplacement a pu être défini.  

Le tarif de remplacement s’applique donc lorsque : 

On est en dehors des dates de validité du tarif en cours 

Ou bien : que ce tarif en cours, pour l’article considéré, n’existe pas ou est égal 

à 0 

Lorsque le tarif de remplacement est également inexistant ou nul, c’est le prix 

de base qui s’applique par défaut 

 
 
La Date début d’application du tarif  me permet de préparer mon tarif à l’avance, en 
décidant de l’appliquer à partir de… 
 
La Date de fin d’application du tarif  me permet de définir une date butoir de 
validité. 
 
 
Nous indiquons ensuite si  les remises quantitatives  s’appliquent sur ce tarif  
(cocher Oui ou Non). Ces remises quantitatives seront à paramétrer dans la 
tarification particulière traitée dans un autre chapitre de cette documentation. 
 
Lorsque le tarif est considéré Port inclus  (ou Franco de port) cocher la case ‘Oui’ 
sinon laisser à ‘Non’. 
 
Spécifier ensuite si les Royalties  sont incluses ou non dans ce tarif  
 
Cas du tarif calculé  : 
 
La formule de calcul est simple et ne peut mettre en œuvre qu’une référence à un ou 
plusieurs autres tarifs et à des opérations simples d’addition (+), soustraction (-), 
multiplication (*) et division (/) avec des constantes. 
 

 
La notion de tarif calculé, et la formule qui va avec, ne sert que dans le cas de 
figure de saisie d’achats  et dans le cas de ‘recalcul des tarifs des achats 
sélectionnés’ : sur les achats qu’on vient de faire, on recalcule les tarifs de vente 
grâce à ces formules. 
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Gestion des tarifs sur les articles 
 
Le fichier des articles présente un onglet « Tarifs/Divers  » permettant de gérer et 
consulter les tarifs. L’utilisation des tarifs dans l’article implique que ces tarifs soient 
préalablement créés. 
 

 
 
 
Le  Code TVA  est choisi dans la table proposée. Nous n’avons pas à nous 
préoccuper ici de l’éventuelle destination de l’article (export par exemple). Le taux de 
TVA à indiquer est celui qui s’applique en France, en cas de vente export le prix HT 
sera utilisé. 
 
Le Tarif de base  correspond au tarif numéro 1 et est obligatoirement un tarif HT. 
 
L’Unité de tarification permet de définir la quantité pour laquelle est exprimé le tarif. 
Cette rubrique est initialisée à 1 par défaut. 
 
Le Taux prix achat est un coefficient permettant éventuellement de calculer le prix 
d’achat sur les lignes d’opérations commerciales de type Vente. Ce point sera traité 
plus loin dans cette documentation. 
 
Le N° de tarif  correspond en principe à une catégorie de client. Chaque client étant 
lui-même associé à un N° de tarif. 
 
Le bouton Ajouter un tarif   donne accès à la table des tarifs. 
La table des tarifs est alors proposée.  Sélectionner un ou plusieurs tarifs dans le 
tableau, puis valider pour les insérer dans les tarifs de l’article. Nous devons ajouter 
tous les tarifs susceptibles de s’appliquer à l’article. 
Les tarifs sont HT (en rouge dans la colonne HT) ou TTC (en rouge dans la colonne 
TTC). Il suffit alors de renseigner les valeurs, tarif par tarif. 
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Dès que l’on valide le tarif (HT ou TTC), la valeur correspondante est 
automatiquement calculée. 
 
Cette méthode de mise à jour du tarif directement dans la fiche article sera 
généralement utilisée dans le cas d’une mise à jour ponctuelle, pour un ou quelques 
articles seulement. 
Sinon, nous préférerons en général utiliser la fonction de tarification articles décrite 
par la suite dans cette documentation. 
 
Si l’un des tarifs est automatiquement déduit d’un autre, nous pouvons aussi utiliser 
la fonction de Tarification articles  de la gestion des tarifs. 
 
Il est également possible de supprimer un tarif qui n’est plus utilisé pour l’article à 
l’aide du bouton Supprimer un tarif . 
 
 
La notion de Groupe tarifaire  permet de définir l’appartenance d’un article à un 
groupe d’articles ayant des règles de gestion tarifaire communes. 
Cette notion de groupe tarifaire servira à définir des conditions particulières de tarif 
ou de remise pour cet ensemble d’articles. 
 
 
Lorsque des tarifs quantitatifs sont définis, il est possible de la visualiser sur le fichier 
articles ou la saisie de commande en cochant une rubrique nommée « Voir grille  ». 
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Mise à jour à partir de la tarification articles 
 
Pour cela, aller sur « Fichier  », « Tarifs  », « Tarification  articles  » 
 
Nous arrivons sur un tableau de sélection, sur lequel nous devons 
OBLIGATOIREMENT saisir un N° de tarif (Principal)  (le curseur est d’ailleurs 
positionné sur cette zone dès l’ouverture d’écran). 
Il est possible de sélectionner d'autres tarifs qui s'afficheront également dans la 
fenêtre de résultat. 

 
 
La liste qui nous sera ensuite proposée, comprendra tous les articles, ou seulement 
ceux qui ont déjà le tarif sélectionné. 
Implicitement, ce sont Tous les articles , mais nous pouvons cocher Tarif existant  
pour n’avoir que les articles qui ont déjà ce tarif. 
On peut également appliquer une condition particulière de recherche sur le montant 
de la valeur du tarif principal : 

 
 
La liste des tarifs présélectionnés, ainsi que la condition sur le montant, peuvent être 
mémorisées par utilisateur dans les paramètres de chacun : 
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Enfin, des critères de recherche complémentaires peuvent concerner les articles 
(désignation, critères, date de création, …) 

 
 
La fenêtre de résultat affiche en rouge les valeurs de tarif modifiable. Il s'agit soit de 
la valeur HT ou de la valeur TTC selon le tarif. 
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La « Fonction calcul »  permet de générer un tarif sur un grand nombre d’articles en 
même temps. 

 
L’objectif est en général calculer un tarif à partir d’un autre tarif ou de l’initialiser à 
une valeur donnée pour tous les articles sélectionnés. 
  
 
Exemple : Pour tous les articles de la famille ARB, le tarif 9 est égal au tarif 10 moins 
5 % 
Après sélection du tarif 9 
Puis des articles de la famille ARB 
 
Dans la partie « Fonction calcul »  
Nous indiquons le « tarif de base  » : 10 
On clique sur le type d’opération « * » 
On entre la valeur  (coefficient) 0.95 
 
Puis « Exécuter  » 
 
 
 
 
Attention 
Au moment du calcul, le système va automatiquement effectuer un arrondi 
Cet arrondi dépend du paramètre défini dans la partie « Paramétrage  » « gestion 
des arrondis  » 
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Gestion de la tarification client 
 
Sur les fiches clients sont déterminés les paramètres essentiels de tarification 
permettant de calculer les prix de vente selon les grilles tarifaires existantes. 
 

 
 
Sur l’onglet « Tarification » :  
 
Le N° Tarif  permet de rattacher le client à un tarif de base. Ce tarif peut être modifié 
ponctuellement lors de la saisie d’opérations commerciales sur la pièce saisie. 
 
Le Taux Remise Ligne  permet d’affecter sur les lignes de commandes au taux de 
remise systématique. Cette remise est définie en pourcentage. 
Le prix tarif est alors chargé sur la rubrique « Prix Brut » puis le taux de remise est 
indiqué donnant lieu au calcul d’un « Prix Net ». Il est possible de modifier ou 
supprimer cette remise sur la ligne de commande. 
 

 
 
Attention :  Les règles d’arrondis ne s’appliquent pas sur le calcul du « Prix Net », 
celui-ci est calculé systématiquement avec quatre décimales. 
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Le Taux de Remise Pied  permet de provoquer un calcul de remise sur le montant 
total de la commande (avant ajout de frais de facturation ou de port). 
Le Taux prix achat est un coefficient permettant éventuellement de calculer le prix 
d’achat sur les lignes d’opérations commerciales de type Vente. Ce point sera traité 
plus loin dans cette documentation. 
 
Sur l’onglet « Codes » :  
 
Le Pays  du client détermine la nature d’application de la TVA par défaut sur les 
opérations commerciales. L’application de TVA sera déterminée par défaut que si le 
pays du client est égal à « FRA ». 
 
Sur l’onglet « Facturation » :  
 
Si la rubrique « Facturable  » n’est pas cochée, les lignes d’opérations commerciales 
pour ce client ne seront par défaut pas valorisées. Il est possible de modifier ce 
mode de fonctionnement dès l’attribution du code client sur l’opération commerciale. 
 

Notion de Prix 2 
 
Il est possible d’initialiser sur les lignes des opérations commerciales de type ventes 
un second prix déterminé à partir d’un tarif de base. 
 
Cette notion peut être utilisée s’il est nécessaire de faire figurer par exemple un prix 
de vente conseillé pour information auprès du client. 
 
Afin d’activer cette fonctionnalité, il est nécessaire de réaliser un paramétrage en 
fiche société sur l’onglet « Paramètres  », sous-onglet « Général  » : 

 
 
Sélectionner la règle de calcul « Selon tarif  » puis spécifiez un numéro de tarif à 
utiliser.
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Calcul de tarifs à partir des achats  
 
Un tarif article de base peut être calculé directement à partir d’une série d’achats. 
Cette possibilité nécessite de disposer la l’option de gestion des achats et de 
préciser les règles au niveau des paramètres utilisateur 
  

 
 
La valeur du « Tarif rendu  » sera alors calculée de la manière suivante : 

prix de base de la ligne d’achat  X  coefficient sur la fiche fournisseur 
   
 
Le prix de base de la ligne d’achat par défaut utilisé pour le calcul du « tarif rendu » 
est celui défini dans les paramètres de l'utilisateur.  
 
Remarque : les prix de revient 2 à 5 ne sont accessibles que si l’option « Prix de 
revient » est activée. 
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Le coefficient sur la fiche fournisseur est à renseigner sur l’onglet « Tarification  », 
rubrique « Taux prix achat  ». 

 
 
Exemple : On veut calculer le tarif 5 systématiquement à partir du prix de revient sur 
les achats augmenté de 30%. 
On doit paramétrer en « Tarif rendu  » le tarif numéro 5. 
Spécifier sur toutes les fiches fournisseurs un taux de 1.30 
 

 

Autres paramétrages possibles selon l’utilisateur :   
- Interdire l’accès au recalcul des tarifs à partir des achats  
- calculer la moyenne pondérée des prix d'achat 
- inclure les lignes avec quantité à 0 
- chaîner sur la fenêtre de tarification article 

 
Sur la fenêtre de Recherche d’achats, après avoir sélectionné la liste des achats à 
prendre en compte, il suffit d’appeler le menu contextuel par clic-droit et de choisir 
l’option « Recalcul des tarifs des articles des achats sélecti onnés  ». 
Une fenêtre permet de choisir le mode de calcul initialisé avec le paramétrage 
utilisateur précédent : 
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Le traitement parcourt les commandes achats dans l’ordre d’affichage et chacune 
des lignes de commande. 
 
Si un article figure sur plusieurs lignes ou plusieurs commandes, le « Tarif rendu  » 
de l’article calculé en dernier est pris en compte sauf si le paramètre de calcul de la 
moyenne pondérée est coché. 

Détermination du prix d’achat sur les opérations co mmerciales de 
type vente 
 
Le prix d’achat chargé sur les lignes de ventes peut être paramétré selon différentes 
règles déterminées au niveau du dépôt de stockage dans le menu « Paramètres  », 
option « Codes et Libellés  » dans l’onglet « Lot Stock ».  
 

 
 
La règle de calcul du prix d’achat est déterminée selon plusieurs possibilités : 
 

- Aucune : pas d’initialisation 
- Dernier prix achat du lot de stock : charge le dernier prix d’achat mémorisé 

sur le lot de stock choisi 
- Tarif dernière colonne Prix Article * Taux prix ach at site  : tarif pour la 

quantité la plus importante (si tarif quantitatif) multiplié par le taux de cette 
fiche 
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- Prix de vente * taux prix achat client/fournisseur  : Prix de vente de la ligne 
multiplié par le taux prix achat de la fiche client multiplié par le taux prix achat 
de la fiche fournisseur 

- Prix de vente * Taux prix achat site * Taux prix ac hat  article  
- Tarif prix achat site * Taux prix achat site  

 
 
 



 

 
17 

 

���� Tarifs personnalisés clients 
Dans l’écran ci-dessous nous lisons : 

 

Pour tous les clients, l’article N°122406, et pour une quantité de 12, sera vendu 5€ 
HT 

4ème ligne : les articles appartenant au groupe tarifaire A seront vendus, lorsque le 
code tarif de la fiche client est 1, au prix de 4€ 

Remises quantitatives 
L’application la plus fréquente de ces tarifs personnalisés est la programmation de 
prix par quantités. 
Dans l’écran ci-dessous, nous lisons 

 

Aux clients de la catégorie JAR, pour les articles du groupe tarifaire GS, et quelque 
soit le tarif de vente appliqué au client, on appliquera par rapport au prix de ce tarif : 

- Une majoration de 50 € si la quantité est inférieure à 10 

- Une remise par rapport à ce tarif de 5% si la quantité est comprise entre 100 et 999 

- Une remise de 15% au-delà. 
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Ces prix quantitatifs apparaitront dans les ‘grilles tarifaires’ en consultation article, 
saisie de commande, consultation de stock. 

Cas des remises quantitatives liées aux emballages (prix au roll ou au carton) 

 

 
 

Dans l’exemple ci-dessus on a dit que : 

� Pour tous les clients 

� Pour les articles du groupe tarifaire ARB (Arbustes) 

� Entre le 1/02 et le 29/02  

� Une remise de 5% au tarif normal serait appliquée pour une quantité supérieure 

ou égale à 1 emballage1.  Si l’emballage1 (final) est le roll: une remise de 5% 

pour une quantité vendue de 1 roll ou plus. 

� Une remise de 10% pour une quantité vendue supérieure à 2 Emb1 (soit 2 rolls) 

� Une remise de 2% pour une quantité supérieure à 1 Emb2, soit par exemple 1 

Etage. 

Notez que si l’article est vendu parfois en palette et parfois en roll, la remise sera 
appliquée à partir de 1 roll ou de 1 palette, même si cela correspond à des nombres 
différents. 

Ce mécanisme permet de faire des remises liées à des nombres d’embalalges 
entiers, même si ce nombre varie selon l’article : certains articles ARB sont vendus à 
96 au roll et d’autres à 140,… 

Les grilles tarifaires afficheront, en saisie de commande, les prix selon les quantités 
sous la forme : (voir écran ci-dessous. Dans notre exemple co-existent des remises 
sur quantité d’article et sur quantité d’emballage) 
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Autres cas de tarifs personnalisés 
En dehors des utilisations ci-dessus, les tarifs personnalisés seront utilisés pour 
programmer des ‘exceptions’ aux tarifs de base : exception pour un ou des clients, 
pour un ou des articles, entre dates. 

 

Les critères qui sont pris en compte pour faire des prix personnalisés 

Les prix peuvent être décrits : 

- Pour tous les clients 

- Pour un client donné 

- Pour une catégorie client 

- Pour une classe client 

- Pour les clients ayant le même critère 1, ou 2 ou 3 ou 4 ou 5 ou 6 

- Les clients d’un Représentant 

- Les clients d’une Zone d’expédition 

- Les commandes selon un Mode d’expédition 

- Les commandes selon un Transporteur 

On croisera ce premier critère avec des critères articles : 

- Pour un n° d’article donné 

- Pour une famille d’article 

- Pour les articles d’un groupe tarifaire donné 

La notion de ‘groupe tarifaire’ nous parait être la règle à privilégier : les articles 

du même groupe tarifaire ont les mêmes règles de calcul de prix, quelles que 

soient, par ailleurs, leurs familles, prix, etc. Comme cette zone figure dans 

l’onglet Tarif de l’article, on aura une meilleure compréhension des 

mécanismes de prix appliqués.  

- Pour tous les articles 

N° de tarif : on appliquera cette remise ou ce prix  lorsque la commande sera au n° de 
tarif indiqué. Si la valeur N° de tarif est ZERO, o n l’appliquera QUEL QUE SOIT le n° 
de tarif de la commande. 

 

Jour mois début et fin : pour programmer des remises entre deux dates. 

Justification du prix 
On voit donc que le mécanisme est très riche de possibilités. La fonction ‘justification 
du prix’ qui apparaît par un ‘clic droit’ en saisie de commandes permet d’expliquer 
pourquoi on obtient un prix. 



 

 
20 

 

Priorités 
Dans le cas de figure où des tarifs personnalisés sont programmés selon des critères 
différents, il pourrait se faire qu’un article pour un client se trouve répondre à 
plusieurs de ces critères. Le critère le plus fin sera, par défaut, privilégié. 

Exemple : un article n° x fait l’objet d’une remise  de 5% pendant une période donnée. 
Mais cet article fait partie de la famille des HAIES, qui font l’objet d’une remise de 
2%.  Ces deux remises ne seront pas cumulées : c’est la plus fine (la remise de 5% 
sur l’article) qui sera appliquée. 

 

Les tarifs personnalisés clients ou fournisseurs sont accessibles : par le menu 

Fichiers/tarifs/tarifs personnalisés mais aussi directement de puis la fiche 

article SI ON SOUHAITE PROGRAMMER CES TARIFS PAR ARTICLE. 

Mais notez bien que le mécanisme le plus efficace est de programmer ces tarifs 

personnalisés par groupe d’articles (par groupe tarifaire, par exemple). Dans ce 

cas, le lien dans la fiche Article n’affichera pas ces conditions liées au groupe. 

En revanche, en cliquant sur la case ‘voir grille de prix’, on vérifie que des 

conditions de prix s’appliquent à l’article. 
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���� Prix évolués (prix = somme de composants) 
Une OPTION du logiciel permet de faire calculer des prix de vente et d’achat par des 
formules entre ‘composants’. L’idée géénrale est d’appliquer des ‘coûts’ qui 
dépendent de différentes conditions et qui vont majorer ou minorer le prix appliqué 
dans la commande. 
Composants (paramètrage autres coûts) 
 
Ci-dessus un composant ‘Majoration transport’ qui aura pour effet d’appliquer une 
majoration en pourcentage selon la zone d’expédition de la commande : 6% pour les 
clients de la zone SO, 2% pour les clients de la zone PRO,… 
(notez : une ‘remise de 2% est une remise, une remide de -2% est une majoration de 
2%) 
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Pour notre exmple, certians clients de la catégorie JAR ont, par ailleurs, une ‘remise 
volume’ de 4% sur les articles de la famille ARB et de 3% pour les articles de la 
famille CNF 

Formule de prix 
Ces composants seront pris en compte pour le calcul du prix de vente s’ils sont 
assemblés dans une ‘formule’ : 

 
 
 
Syntaxe utilisable Signification 
{composant} Utilisation du composant 
#PU# Prix de vente Article après application des 

tarifs personnalisés. 
#P0# Prix de vente Article après application des 
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tarifs personnalisés. S’il est nul, le calcul 
conserve la valeur existante. 

les opérateurs mathématiques + * / -   
Les espaces ne sont pas tolérés   
Les parenthèses ne sont pas utilisables.   
  
 Exemple  
Formule : {DIV1}+{DIV2}+#P0# 
Le prix de vente proposé sera donc : 
le résultat du coût DIV1  
suivi de l’application du coût DIV2  
si le Prix Unitaire de l’article est non nul on repart de ce prix sinon on conserve le 
résultat précédent.  

En saisie de commande : justification du prix 
Le prix prendra donc en compte la formule et les conditions d’application de chaque 
composant. 
Un clic droit sur la ligne de commande, Justification du prix, permet de comprendre le 
calcul : 
Le même article est vendu à deux prix différents pour ces deux clients, en rasion de 
zones et de catégorie client différents : 
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Edition des tarifs 

 Quels articles pour quel clients  
L’édition demande d’abord de sélectionner des groupes d’articles et un n°de tarif ou 
un client. En effet, il peut sa faire qu’un client est des tarifs personnalisés, ou qu’il ait 
un critère qui corresponde à des conditions de tarifs personnalisés. L’édition prendra 
en compte ce n° de tarif ‘corrigé’ de  ces tarifs p ersonnalisés éventuels 

 

Le logiciel est livré avec des états de base présentant les résultats de prix quantitatifs 
en colonnes 

 

Mais souvent, les utilisateurs  - ou leurs imprimeurs- souhaiteront une mise en page 
différente. La sortie Excel donne tous les éléments utiles : 

 

 

 

 
 


